LE PATID

Formation

ANALYSER UNE DEMANDE

BN ELABORER UNE OFFRE DE FORMATION "SUR MESURE’

NIVEAU CONFIRME DU PARCOURS PEDAGOGIQUE
- DEVENIR FORMATEUR EN UTILISANT LA PEDAGOGIE EXPERIENTIELLE -

En tant que formateur, vous avez des demandes de vos clients qui nécessitent des
réponses personnalisées de formation.

La formation proposée vous offre la possibilité d'acquérir les OUTILS ET METHODES DE
L'INGENIERIE DE FORMATION vous permettant de répondre a ces demandes singuliéres,
de maniére professionnelle et innovante.

Mettre en ceuvre une démarche rigoureuse d'ingénierie de formation.
Elaborer une offre de formation adaptée au contexte et aux objectifs de 'organisation.

B Compétences visées

dentifier et formuler des besoins de formation a partir de I'analyse de la demande et de situations

de travail.

Vérifier la pertinence d'une réponse formation.
dentifier les objectifs de formation.

Rédiger une offre de formation.

dentifier les préconisations de mise en ceuvre de I'action de formation.

Contenuw

B 'ingénierie de formation : définition et reperes méthodologiques.

B Lesnotions de demande, de besoin et d'attente en formation.

B Les outils de questionnement et d'analyse de la demande de formation.

B Les modes de relations clients — prestataires.

W Les différents acteurs et leurs enjeux.

B ['usage des cahiers des charges en formation.

B Les éléments clés d'une réponse formation : élaboration d’une proposition de formation.
B Les criteres d'appréciation d'une offre de formation.

0184781810 contact@le-patio-formation.fr www.le-patio-formation.fr

Avoir une expérience en ingénierie
pédagogique et maitriser le vocabulaire
de la formation professionnelle.

40 rue Salvador Allende 92000 Nanterre



